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¢Quien soy?
Rodrigo Dominguez
Director de Barra de ideas.
Periodista.

Musico.

Goloso.
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® ¢Que NO soy?

¢ No soy
@ hostelero.
¢
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¢,Que es Barra de Ideas?

Barra de ideas es un medio digital que
difunde conocimiento y contenidos
pensando en los profesionales que trabajais
en hosteleria.

-, Barravideas

o

. ¥ (e
- g
%mrers: Cémo destacar

por tu pan y{ tus postres,
£

* Tematicas que mas nos gustan: gestion,
marketing, venta, atencion, sala...

Dual Link presenta la
tecnologia mas eficaz en

sacenoox * Organizamos eventos con ponencias de
expertos y hosteleros.

de galardonados de los Mostelco con descuentos del
Premios Nacionales de 30%

Hosteleria
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:Donde esta Barra de ideas?

006G

‘ Si me queréis criticar a mi directamente:

O @rodpoti
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¢Por qué interesa tanto aumentar
la venta de los postres?

“Los postres aportan un 15 por
ciento a la facturacion”
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¢Por qué debemos prestarle un interés
especial a los postres?

“Unos buenos postres pueden ser muy positivos
para que la gente hable bien de ti. Nadie le dice a
sus amigos que se ha tomado unas judias verdes
buenisimas, pero si le habla de los cécteles, la
decoracidén o los postres” Moncho Lopez,
propietario de Levadura Madre. a
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Claves para vender mas postres... con la carta.
¢Cartas separadas?
Si, porque le das una mayor importancia al postre.

Si, porque el comensal piensa en el postre antes de pedir.

@
' éCarta Unica?
¢
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® Claves para vender mas postres... con la carta.

' e Sé original, pero no demasiado. {Qué es una Mousse Imperial?

‘ * Inventa postres inspirandote en una pelicula, un libro, una
tendencia de moda, un personaje histérico de tu ciudad, etc.
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Claves para vender mas postres... con la carta.
* Incluye informacion sobre alérgenos. Es basico y obligatorio.

* Piensa en postres para celiacos y personas con otras
intolerancias o postres bajos en calorias.

* Piensa en postres con diferentes precios.

* Incluir fotografias de los postres es jugarsela. jOjo!
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Claves para vender mas postres... con la sala.

@
¢ “Puedes comer acelgas y pollo a la plancha,

pero si te ponen una tarta de chocolate delante,
¢ no podras resistirte”. Moncho Lopez
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Claves para vender mas

postres... con la sala.
@ “En un momento en el que los postres

‘ han vivido un periodo de demonizacién
[...] el carro de postres parece una
estupenda opcidn para volver a captar

' la atencion de los comensales,
potenciando la venta de los productos
expuestos.” Eva Ballarin en ‘Mi carro
(me lo robaron)’.

www.barradeideas.comy O@barradeideas




Claves para vender mas postres... con la sala.
e (Estd tu equipo de sala bien formado?

‘ * Crea una historia y cuéntala.
‘ * Convénceles con un postre compartido, una sugerencia o un postre nuevo.

e “Ofrece la posibilidad de un postre variado para no tener que elegir” Angel
Alonso Valbuena, repostero. >
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Claves para vender mas postres... con las redes sociales.

e ¢Quieres que el comensal comparta tus postres?
e Cuida la presentacion.

www.barradeideas.comy O@barradeideas



Claves para vender mas postres... con las redes sociales.

Animale a difundirlo facilitando en la carta o en algun elemento fijo de
la mesa. El Wifi.

Invita a blogueros gastrondmicos o influencers a probar

‘ exclusivamente tus nuevos postres.
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Email:
rdominguez@mascuota.com
Teléfono: 616 608 707
Twitter: @rodpoti
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